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Китайская международная Корпорация «ХуаШен»

с 28 августа 2008 года до 28 февраля 2009 года

проводит следующий Промоушен
Ежемесячный Промоушен

I. До 28 числа, каждого месяца, Дистрибьютор, выполнивший условие ежемесячного Промоушена - награждается продукцией Корпорации «ХуаШен» на сумму:

1. 10 долларов. Дистрибьютор, пригласивший 6 человек в свою серебряную сеть (2 человека на первом уровне и 4 человека на втором уровне).

2. 40 долларов. Дистрибьютор, пригласивший 6 человек в свою серебряную сеть (2+4) и 4 человека в золотую сеть. 10 долларов – получает Спонсор.

3. 60 долларов. Дистрибьютор, пригласивший 6 человек в свою серебряную сеть (2+4) и 6 человек в золотую сеть.   20 долларов – получает Спонсор.

4. 100 долларов. Дистрибьютор, пригласивший 6 человек в свою серебряную сеть (2+4) и 8 человек в золотую сеть.   40 долларов – получает Спонсор.

5. 120 долларов. Дистрибьютор, пригласивший 6 человек в свою серебряную сеть (2+4) и 10 человек в золотую сеть.   60 долларов – получает Спонсор.

Полугодовой Промоушен

II. С 28 августа 2008 года до 28 февраля 2009 года, Дистрибьютор, выполнивший нижеследующие условия - награждается ценными подарками:

1. Мобильный телефон. Дистрибьютор, комиссионное Вознаграждение которого накопительно превысит 4’500 долларов. Эксклюзивный дистрибьютор, у которого общий объём продаж по складу превысит 36’000 долларов.

2. Цифровой фотоаппарат. Дистрибьютор, комиссионное Вознаграждение которого накопительно превысит 5’500 долларов. Эксклюзивный дистрибьютор, у которого общий объём продаж по складу превысит 45’000 долларов.

3. Компьютер. Дистрибьютор, комиссионное Вознаграждение которого накопительно превысит 6’500 долларов. Эксклюзивный дистрибьютор, у которого общий объём продаж по складу превысит 55’000 долларов.

4. Ноутбук. Дистрибьютор, комиссионное Вознаграждение которого накопительно 
превысит 8’000 долларов. Эксклюзивный дистрибьютор, у которого общий объём продаж по складу превысит 70’000 долларов.

III. С 28 августа 2008 года до 28 февраля 2009 года, Дистрибьютор, выполнивший нижеследующие условия - награждается бесплатным путешествием в Китай.

1. Дистрибьютор, у которого комиссионное Вознаграждение за золотую сеть накопительно превысит 5’000 долларов.
2. Дистрибьютор, у которого комиссионное Вознаграждение накопительно превысит 15’000 долларов.
3. Эксклюзивный дистрибьютор, у которого общий объём продаж по складу превысит 100’000 долларов.
Если объем продаж дистрибьютора дополнительного склада вычисляется отдельно, то объем продаж дистрибьютора дополнительного склада будет вычтен из общего объема склада Эксклюзивного дистрибьютора, который проводит этот объем.

IV. С 28 августа 2008 года до 28 февраля 2009 года, Дистрибьютор, выполнивший нижеследующие условия - награждается бесплатным путешествием в Китай – на двоих.

1. Дистрибьютор, у которого комиссионное Вознаграждение накопительно превысит 25’000 долларов.

2. Эксклюзивный дистрибьютор, у которого общий объём продажи по складу превысит 180’000 долларов.
V. Особое награждение

С 28 августа 2008 года до 28 февраля 2009 года, Дистрибьютор, выполнивший нижеследующие условия – награждается бесплатным путешествием в Китай и Машиной или денежным чеком на сумму 10’000 долларов.
1. Дистрибьютор, у которого комиссионное Вознаграждение накопительно превысит 50’000 долларов.
2. Эксклюзивный дистрибьютор, у которого общий объём продажи по складу превысит 360’000 долларов.
С 28 августа 2008 года до 28 февраля 2009 года, Дистрибьютор, выполнивший нижеследующие условия – награждается бесплатным путешествием в Китай и Машиной или денежным чеком на сумму 20’000 долларов.
1. Дистрибьютор, у которого комиссионное Вознаграждение накопительно превысит 80’000 долларов.
2. Эксклюзивный дистрибьютор, у которого общий объём продажи по складу превысит 500’000 долларов.
VI. Расширенные возможности
Если Дистрибьютор, достигший статуса «Член правления» и выше, не смог выполнить условия Промоушена c 28 августа 2008 года до 28 февраля 2009 года, но желает принять участие в путешествии в Китай – он может ходатайствовать о поездке за свой счет.

Стоимость поездки составляет 2’500 долларов.
VII. Пояснение:

1. Настоящий Промоушен рассчитывается только по номерам контрактов.

2. Дистрибьютор, который одновременно выполнил несколько или все (II, III, IV, V, VI) пункты Промоушена – имеет право воспользоваться только одним из них, а не параллельно.

3. Если Дистрибьютор и Эксклюзивный дистрибьютор выполнил условия по одному и тому же номеру Контракта, то награждение выдается только по одному из них, а не параллельно.

4. Дистрибьютор, выполнивший условия поездки в Китай, может передать право поездки другому Дистрибьютору Корпорации «ХуаШен», который имеет статус «Директор» и выше.

5. Ценные подарки и продукция - вручаются в Представительствах корпорации ХуаШен.

6. Самый крупный приз – вручает Президент в торжественной обстановке, в Китае.

7. Эксклюзивные дистрибьюторы, товарооборот склада которых за 6 месяцев составляет менее 30’000 долларов (5’000/мес.), начиная с 7-го месяца – будут закрыты.

8. Корпорация сохраняет за собой право на разъяснение и утверждение настоящего Промоушена.
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